
Deben subir la presentación en https://semillacorfo.charly.io/ 
con el usuario y contraseña con el que postularon. Es impor-
tante recordar que la presentación esté en formato PDF y que 
pese máximo 10 MB. 
Al preparar el pitch incluir todos los puntos a evaluar, les 
recomendamos ensayar mucho ya que tienen 3 minutos para 
presentar el pitch, luego de esto el tiempo se corta.

El pitch deberá incluir al menos los siguientes contenidos:
• Equipo: quiénes son los integrantes del equipo, su dedica-

ción, experiencia y aporte de cada uno al éxito del proyecto.
• Problema y Mercado Objetivo: dar a conocer cuál es el 

problema de mercado existente y a quiénes está orientada la 
solución.

• Producto o Servicio: indicar en qué consiste, sus principales 
características, enfocándose principalmente en la diferen-
ciación de la solución en comparación a otras similares ya 
existentes.

• Potencial de Crecimiento: incorporar información sobre el 
tamaño del mercado objetivo, cuántas ventas se proyectan 
en un horizonte de hasta 3 años, en qué supuestos se basa 
esa proyección, la estrategia de crecimiento y cómo influye 
la competencia en dicho crecimiento.

Cada presentación será evaluada por 3 jueces, con califica-
ciones en escala de 1 a 5, en la que la nota 1 es la más baja y la 
nota 5 la más alta, de acuerdo a los criterios que se indican:

Criterio Ponderación

Innovación: se evaluará la importancia del problema a resolver y el nivel de solución 
mediante el producto o servicio; y esto, en comparación a la mejor solución existente 
actualmente en el mercado.

40%

Potencial de crecimiento: se evaluará si el tamaño del mercado al que apunta el proyec-
to resulta interesante para el crecimiento exponencial del emprendimiento, los benefi-
cios económicos que se podrían obtener de la venta del producto o servicio en relación a 
los esfuerzos de inversión y operación y a la competencia existente.

25%

Equipo: se evaluará qué tan adecuado es el equipo para ejecutar el proyecto, en relación 
a la experiencia de los integrantes y sus redes de apoyo, en caso que existan. 25%

Calidad del Pitch: se evaluará que el relato en su totalidad sea coherente e incorpore la 
cantidad de información adecuada para la evaluación. 10%

Existe una nueva modalidad de Demo Day, por lo que hay 
algunos cambios en comparación a los Demo day anteriores:
Se elimina el tiempo de preguntas del jurado, para asegurar-
nos que el jurado no quedará con dudas se les entregará un 
resumen de la postulación que realizaron por la plataforma 
con los elementos primordiales de su proyecto, este resumen 
tendrá como finalidad ser de apoyo al jurado, sin embargo la 
nota y la evaluación que podrán tiene relación exclusiva con 
el pitch que den ese día por lo que este debe incluir toda la 

información necesaria para entender el proyecto y poder ser 
evaluado.
Se agrega espacio de networking al final del demo day, en esta 
instancia se invitará al jurado para que compartan feedback de 
su presentación, esta instancia será de gran valor para ustedes 
los postulantes, sin embargo la nota que el jurado les ponga 
es exclusivamente del pitch, una vez que inicie el networking 
la plataforma de la evaluación ya estará cerrada. Deben llegar 
30 min antes de su hora de presentación.


